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João Lima

Strategic Advisor
Visão executiva de tecnologia sob demanda, para

decidir melhor sem o custo de um C-Level fixo.

PARA Diretorias, investidores, PMEs sem C-Level de tecnologia

jlima.tec.br/cv/advisor · joao.lima@jlima.tec.br · +55 (12) 98149-4017 ·

linkedin.com/in/jpgdelima

01 · TESE Muitas decisões de tecnologia são tomadas sem diagnóstico, sem comparação

de alternativas e sem visão de custo total. Como advisor, entro para dar clareza:

leio o cenário, organizo as opções, quantifico riscos e acompanho a execução

até o resultado aparecer.

02 · ONDE

GERO VALOR
01

Diagnóstico e PDTI

Leitura do ambiente atual, maturidade e

lacunas, com Plano Diretor de TI e

prioridades de curto, médio e longo

prazo.

02

Due diligence técnica

Avaliação de empresas, plataformas e

fornecedores para investimentos,

aquisições e parcerias.

03

Apoio à decisão

Comparação de alternativas, orçamentos,

riscos e consequências antes da

aprovação na diretoria ou no conselho.

04

Acompanhamento

Presença recorrente para garantir que o

plano vire entrega, com indicadores e

marcos.

03 ·

COMPETÊNCIAS

EXECUTIVAS

Advisory executivo Decision support

Planejamento estratégico

Due diligence técnica

Modelagem de negócios

Comunicação com conselho

Gestão de riscos

TÉCNICAS

Arquitetura de soluções

Cloud e data center Cibersegurança

IA, LLM e RAG Smart Cities IT/OT



04 ·

EXPERIÊNCIA

Founder & CTO
ITTechnologies · desde 2011

CTO as a Service e IT/OT Advisory para empresas e governos. Desenvolvimento de BP,

BPM, TDD e PDTI.

CTO & Strategic Advisor
Integrador de Soluções Governamentais · 2022 → hoje

Advisory à diretoria na definição dos direcionadores de crescimento, modelos de negócio e

posicionamento de mercado.

Technology Procurement Advisor
Multinacional Farmacêutica · hoje

Decision support, benchmarks e revisão de arquiteturas técnicas para decisões de compra

e contratação.

05 ·

RESULTADOS −64%
em OpEx anual

de cloud e

colaboração

(Advisory · 2023–

2026)

−28%
de custos de

cloud em 18

meses

~27%
de redução

média em

CapEx/OpEx

+210
corporações e

+15 governos

atendidos

06 ·

REFERÊNCIAS
FRAMEWORKS E CERTIFICAÇÕES

TOGAF · COBIT · BSC · BPM ·

Cloud Adoption Framework (CAF)

· ISO

FORMATOS DE CONTRATAÇÃO

CLT executivo · PJ · Fractional

(part-time) · Projeto com escopo

fechado · Retainer mensal ·

Conselho consultivo


